
 

 

Corso Finanziato 

COLLOQUIO DI VENDITA:  
GESTIONE E REGOLE 
 

Gruppo CS in collaborazione con il CPIA 4 Torino “Adriano Olivetti” - sede 
di Settimo Torinese organizza il corso Colloquio di vendita: gestione e 

regole, 30 ore formative completamente gratuite.  

Il modulo formativo permetterà agli allievi di conoscere e applicare 
strategie di vendita di “se stessi” in modo da affrontare colloqui di lavoro 

in maniera consapevole e sapendo esprimere con persuasione i propri 

punti di forza e con la capacità di auto-motivarsi per presentare se stessi 
e la propria esperienza nel modo più efficace. 
 

PROGRAMMA: 

Social Media Marketing e Social Selling - Modulo di12 ore 

Saper Comunicare - Modulo di 12 ore 
Colloquio di Vendita - Modulo di 6 ore 

 

REQUISITI: 
Età maggiore di 16 anni 

 

DATE E ORARI: 
Il corso si svolgerà a partire da mercoledì 15 settembre 2021. 

A seguire le lezioni avranno luogo tutti i mercoledì e venerdì dalle 

ore 9.30 alle 12.30. 
 

LUOGO: 

Le lezioni si terranno presso la sede di  

Via Michelangelo Buonarroti 8 Settimo Torinese. 

 

ISCRIVITI QUI 

 

 

https://www.google.com/maps/place/Via+Michelangelo+Buonarroti,+8,+10036+Settimo+Torinese+TO/@45.1390345,7.7728188,20z/data=!4m13!1m7!3m6!1s0x478871054d30a48d:0xfcb585c4cc1314cd!2sVia+Michelangelo+Buonarroti,+8,+10036+Settimo+Torinese+TO!3b1!8m2!3d45.139!4d7.77302!3m4!1s0x478871054d30a48d:0xfcb585c4cc1314cd!8m2!3d45.139!4d7.77302
https://www.gruppocs.it/colloquio-di-vendita-il-corso-per-gestire-al-meglio-un-colloquio-di-lavoro/



